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n Unternehmen

Mit ruggedized Tablets gegen Marktfiihrer Panasonic

Xplore mit Motion auf Wachstumskurs

Durch die Fusion mit Motion
Computing konnte Xplore Techno-
logies seine Marktstellung deut-
lich ausbauen. Mit einer breiteren
Produktpalette von semi- bis
ultrarobusten Tablets greift der
Us-Hersteller vor allem Markt-
fithrer Panasonic an.

Michaela Wurm

Vor einem Jahr hat Xplore den
Konkurrenten Motion Computing
tibernommen (CRN berichtete in
Ausgabe 19/2015) Die beiden US-
Hersteller von robusten Tablets
erginzen sich perfekt: Wahrend
Xplore auf ultra-rugged Tablets
spezialisiert ist, bringt Motion
Computing eine breite Produkt-
palette aus dem semi-ruggedized
Segment mit.

Dartiber hinaus erwirtschaftet
Motion Computing fast die Halfte
des Umsatzes auflerhalb des US-
Heimatmarktes und kann so dazu
beitragen, die internationale
Reichweite von Xplore deutlich
auszubauen. Das fusionierte Un-
ternehmen will vor allem den
Abstand zu seinem marktdomi-
nierenden Mitbewerber Panasonic
verkirzen. Der japanische Her-
steller ist mit den robusten
Toughbooks und Toughpads bis-

her unangefochtener Marktfith-
rer bei robusten Mobilcomputern.

Auf dem US-Markt sei dieses
Ziel mittlerweile erreicht, berich-
tet Patrick Cummins, Director of
Sales Central & Eastern Europe
Xplore, im Gesprich mit CRN. Dort
hatte Xplore Panasonic als Markt-
fiihrer entthront. Auch in Europa
sind Xplore und Motion Compu-
ting zusammen deutlich stirker
als vorher. Wihrend Xplore tradi-
tionell grofle Unternehmen zu
seine Kunden zihlt — in Europa
sind das beispielsweise skandina-
vische Firmen aus der Forst-, Ol
und Gasindustrie - war Motion
breiter aufgestellt und bediente

Patrick Cummins,
Director of Sales
Central & Eastern
Europe Xplore

mehr und kleinere Unternehmen
mit semirobusten Tablets. »Xplore
hat wenige, aber groRe Kunden.
Dazu gehéoren beispielsweise viele
Stadtwerke, berichtet Cummins.
»Ein Markt, der rasant wichst.«
Wachstum gebe es aber auch in
Bereichen wie Ret-
tungsdienst und Poli-
zei und den etablierten
Geschiftsfeldern Ser-
vicetechniker und Ver-
sicherungen.

Die Xplore-Gerite
hatten das Portfolio
abgerundet. »Zusammen haben
wir eine deutlich breitere Pro-
duktpalette und kénnen so noch
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zielgerechter Kunden und Mirkte
adressieren«, so Cummins, der
den Channelvertrieb in den
DACH-Lindern betreut. Die Ver-

robusten Xplore-Geriite jetzt bes-
sere Chancen. Kamen hier frither
meist fest verbaute Gerite auf
Gabelstaplern zum Einsatz, wiir-

»Wir setzen auf den Channel«

triebsstrategie hitte sich durch
den Zusammenschluss nicht ge-
Andert: »Wir setzen nach wie vor
auf den Channel.« Xplore hatte in
Europa frither keinen Zugang
zum Channel, wihrend Motion
schon lange mit Extra Computer
zusammenarbeitet. Der Distribu-
tor hat ein eigenes Vertriebsteam
fiir die Motion-Geriite mit Exper-
ten fiir dieses Produktsegment
und die passenden Softwarelésun-
gen. Das sind die Schliisselkom-
ponenten im Projektgeschiift, so
Cummins. »Ohne Software geht
nichts. Wir sehen uns als ganz-
heitlicher Lésungsanbieter.«
Auch fiir Xplore ist
Extra mittlerweile so-
gar global der stirkste
Partner. Seit kurzem
ist mit IDSys noch ein
weiterer Distributor
an Bord. Der Auto ID-
Spezialist ist stark bei
Logistik und Lageranwendungen.
In diesem Markt verspricht sich
der Hersteller dank der extrem

den heute stirker die mobilen
Tablets bevorzugt, so Cummings:
»Logistik ist ein Riesenthema. Mit
Motion waren wir da nicht so pri-
sent«. Das gleiche gelte fiir die
Pharmabranche. Die Xplore-Pro-
dukte konnten auch fiir Rein-
raum- und Laborinstallationen
eingesetzt werden. Dort seien
extrem robuste, zuverlissige und
antiseptische Gerite gefragt.
Auch die sichere Authentifizie-
rung etwa durch Fingerprintsen-
sor oder Smartcard Reader spiele
eine grofte Rolle.

Seit der Fusion kann Xplore so
eine deutlich groRere Zahl von
Branchen und Kunden adressie-
ren. Aber auch die Marktentwick-
lung kommt dem Anbieter entge-
gen. Durch die grofle Verbreitung
im Consumer-Markt wiren Tab-
lets lingst kein Nischenthema
mehr, so Cummins. Er sieht in
Zukunft noch weit mehr Einsatz-
moglichkeiten fiir die robusten
Mobilcomputer. m
www.xploretech.com/de



